
vendredi 23 juin

de 9h30 à 12h00

à l’ordre des avocats
16, PLACE DE L’étoile - 63000 clermont-ferrand

Animé par
M. Dan KOHN, Responsable de la Prospective, Groupe SECIB

>> PILOTEz votre cabinet <<
>> Exploiter les outils de communication et de marketing pour �déliser et 
prospecter de nouveaux clients
 -Votre cabinet est une entreprise (une marque, un logo, des adresses  
 emails dédiées, etc.)
 -Etre connu passe par être visible sur internet (le site web n’est qu’un  
 élément parmis tant d’autres)

>> Piloter la gestion du cabinet
 -Depuis les dossiers (production d’actes, facturation, messagerie,          
 e-barreau, RPVA, etc.)
 -Utiliser les applications mobiles pour être en contact permanent avec  
 son cabinet (smartphones, tablettes etc.)
 -Disposer d’outils et d’indicateurs pour un meilleur suivi de son activité ;   
 les clés pour piloter son activité.

>> Optimiser le fonctionnement des équipes (des avocats, des collaborateurs 
et des secrétaires)
 -Etre plus disponible pour ses clients grâce à l’outsourcing et la mise en  
 place d’extranet client et de CRM
 -Maximiser son temps de travaiil (en temps et en argent)
 -Améliorer sa rentabilité et sa �exibilité ainsi que celle de ses équipes

Comment optimiser la gestion de son cabinet pour gagner en productivité ?
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